Unser Auftraggeber ist ein junges, innovatives Unternehmen aus einem Lifestyle Marktumfeld der Unterhaltungs-
elektronik. Auf Grund seiner nationalen und internationalen Vermarktungserfolge suchen wir fiir das Unternehmen ab
sofort die Verstarkung in der Geschaftsfiihrung als Vertriebsleiter (m/w) mit dem Schwerpunkt Handel und der Option
der Ubernahme der Gesamtgeschéftsfiihrung.

Zum ndachstmdoglichen Zeitpunkt suchen wir in NRW einen

VERTRIEBSLEITER (M/W

In lhrer Funktion als Geschaftsfiihrer sind Sie fiir das gesamte operative Management auf nationaler und internationaler
Ebene zustindig. Sie steuern die Bereiche Sales und Operation. Uberdies sind Sie fiir die Weiterentwicklung des Grop-
und Einzelhandelsgeschéfts in Deutschland und fiir das weltweite Partnergeschaft (Lizenznehmer) und die verbundene
volle Umsatz- und Ergebnisverantwortung zustandiq. Sie erkennen die Bediirfnisse und Trends auf dem deutschen und
deninternationalen Mérkten, fiihren kontinuierliche Wettbewerbsanalysen durch und implementieren neue Strategien,
um das volle Marktpotenzial auszuschépfen.

* Detaillierte Vorausplanung der Vertriebsaktivitdten inklusive der Analyse von Kundendaten

e Erschliefung neuer, potenzieller Marktsektoren, die die Vertriebsteams in Folge bearbeiten

e Erstellung, Anwendung und Organisation aller nétigen Vertriebsprozesse, inklusive des CRM und
der Internet Shopsysteme

e Weiterentwicklung der Kundenbeziehungen mit dem Ziel den Marktumsatz durch aktive und
zielgerichtete Vertriebsaktivitdten, insbesondere in Bezug auf den Einzelhandel, zu erhéhen

e Verbesserung des Vertriebs im Grophandel mittels individueller L6sungen und iliberzeugendem Sortiment

e Fiihrung und Motivieren von Mitarbeitern aus Vertrieb und Administration

* Koordination der Partner und Produzenten

e Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium oder eine vergleichbare Ausbildung

* Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb und Handel in mittelstandischen Unternehmen im Bereich Life Style
oder in der Tabakindustrie

e Erfahrungen im Bereich der Unterhaltungselektronik und / oder Gesundheit

e Unternehmerisches und I6sungsorientiertes Handeln mit dem Ziel neue Geschaftsmadglichkeiten zu entwickeln

e Kenntnisse von Wiederverkdufer-Konzepten (Retailer) aus der nationalen und

internationalen Unterhaltungselektronik

Selbststandiges Arbeiten

Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit

Erfahrungen im Bereich der Mitarbeiterfiihrung

Verstandnis von Einfliissen auf Ihre GuV

Umfassende Kenntnisse der gangigen EDV-Anwendung

Verhandlungssicheres Englisch und idealerweise noch eine weitere Fremdsprache

Es erwartet Sie ein professionelles, leistungsorientiertes Arbeitsumfeld mit herausfordernden, abwechslungsreichen
Aufgaben in einem aufstrebenden, internationalen, inhabergefiihrten Unternehmen. Komplexe und anspruchsvolle
Aufgaben, die Ihre berufliche Entwicklung aktiv vorantreiben werden.

Sind Sie ein erfolgreicher Unternehmer- und Machertyp, welcher sich mit den Aufgabenstellungen identifizieren
kann und am weiteren Ausbau einer Erfolgsgeschichte beteiligt sein méchte? Dann bietet unser Kunde lhnen ein ent-
sprechendes Leistungspaket was lhren Anspriichen entsprechen wird. Ihre Bewerbung senden Sie bitte ausschlieflich
per E-Mail an die beauftragte Personalberatung: bewerbung@regitz.de.

Fir Fragen stehen wir lhnen gerne zur Verfiigung.
Ihr Regitz Consulting Team
REGITZ CONSULTING

Personal- und Unternehmensberatung
Koblenzer Str. 74, 50968 Kéln
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